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przez Ieasmg, pozyczkKi, kredyty, srodkKi
witasne — co jest najbardziej korzystne”?

Zaréwno prywatni lekarze, jak i jednostki szpitalne szukajg srodkéw na finansowanie nowych inwestycji
i zakup niezbednego sprzetu medycznego. Firmy finansowe coraz cze$ciej wychodza naprzeciw temu
sektorowi i oferujg mozliwosci pozyskania funduszy.

by pozyska¢ srodki na prowadzenie dzialal-

nosci z zewnetrznych zrédet finansowania,

lekarze maja do wyboru kilka ofert dostep-
nych na rynku.

Kredyt

Wydaje sie, ze jest on jednym z najbardziej powszechnych
narzedzi pozyskania srodkow. Warto jednak zastanowié
sie, w jaki sposob instytucje finansowe wykonuja pro-
cedury zwigzane z udzieleniem kredytu. Banki przed
wyplatg srodkéw wnikliwie wyliczaja najpierw zdolnos¢
kredytowq zainteresowanych, co czesto jest procedurg dtu-
gotrwala i nie zawsze zwiericzong sukcesem. Warunkiem
uzyskania kredytu jest udokumentowanie efektywnosci
ekonomicznej, stusznosci inwestycji, przewidywanych
zyskow, amortyzacji gwarancji bankowych oraz dobrze
przygotowanych kosztoryséw, planow i innych kalkulacji.
Istotny jest czas prowadzenia dzialalnosci — minimalny
jest roczny okres, jednak przy wyzszych kwotach zaan-
gazowania moze nie by¢ wystarczajacy.

Leasing i pozyczka

Finansowanie leasingiem i pozyczka daje dostep
do sprzetu medycznego, wyposazenia gabinetu oraz
sprzetu IT.

Pozyczka w obecnych czasach zyskuje na popular-
nosci. Jest ona szczegolnie korzystnym rozwiazaniem
finansowym, poniewaz stawka podatku VAT na urza-
dzenia medyczne wynosi 8 proc. i jest tym samym
nizsza od stawki podatku zawartego w opciji leasingu
(23 proc). Jednak w przypadku, kiedy wymagane jest
finansowanie pomostowe, pozyczka staje si¢ instru-
mentem komplementarnym wobec leasingu.

Leasing i pozyczka to maksymalnie uproszczone pro-
cedury zawierania umow, w ktérych nie s3 wymagane
szczegdlowe dokumenty finansowe firmy, a decyzje do-
tyczace zawarcia kontraktu podejmowane sa w krotkim
czasie. Istotnym faktem jest to, ze lekarz korzystajacy
z pozyczki staje sie whascicielem kupionego sprzetu.
Dodatkowo firmy zazwyczaj oferujg zainteresowanym
kompleksowy pakiet ubezpieczen, o parametrach czgsto
niedostepnych poza oferta pozyczki i leasingu. Firmy
leasingowe finansuja szerokg game $rodkow trwatych,
azainteresowani maja do dyspozycji grupe specjalistow
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specjalnie przeszkolonych do obstugi branzy medycz-
nej. Leasing wypada korzystniej niz kredyt réwniez
ze wzgledu na rozpatrywany przez analitykow czas
dziatalno$ci - juz roczny okres prowadzenia biznesu
idobra historia kredytowa powinny by¢ wystarczajace
do uzyskania takiego finansowania.

Jaki sprzet medyczny

mozna sfinansowac?

Pozyczka w ramach umowy z firmg leasingowa moga
by¢ finansowane zaréwno nowe, jak i uzywane sprzety,
w tym takze sprzet IT. Kategoria urzadzen nowych
obejmuje m.in.: sprzet medyczny, zaréwno typowy,
jak 1 nietypowy, sprzet do hydro- i mechanoterapii,
meble do wyposazenia gabinetow lekarskich, wszelkie
urzadzenia potrzebne do produkeji szkla i wyrobow
ze szkla oraz sprzet optyczny i laboratoryjny, a takze
karetki pogotowia.

Procedura dla szpitali

Finansowanie przebiega tu na zasadach obowiazujacych
wobszarze zaméwien publicznych. Pierwszym krokiem
jest okreslenie technicznych parametréw zamawianego
sprzetu oraz wszelkich innych dodatkowych ustug z nim
zwigzanych (m.in. serwis, gwarancja, ubezpieczenie).
Nastepnie jednostka precyzuje w SIWZ parametry
brzegowe transakcji leasingowej, a w szczegélnosci:
preferowany rodzaj leasingu (do wyboru spo$rod ope-
racyjnego oraz finansowego), nastepnie walute, w jakiej
przeprowadzona bedzie transakcja, wartos¢ wplaty
poczatkowej oraz kwote wykupu danego przedmiotu.
Nastepnym, opcjonalnym krokiem jest procedura
zadawania pytan, gdy opisany w STWZ sprzet charakte-
ryzowany jest do$¢ ogdlnie, co sprawia, ze kilka marek
wpisuje sie w jego specyfikacje. W trakcie tego procesu
wypracowuje si¢ stanowisko korzystne dla obu stron
iwyjasnia wszelkie watpliwosci. Niekiedy decydujacym
kryterium podczas powyzszej procedury jest propo-
nowana przez dostawcéw cena sprzetu. Wykonawca,
ktdry zostaje wybrany w przetargu, jest zobowigzany
do spelnienia wszystkich wymagan, ktdre sg wpisane
w zawartg miedzy stronami umowe. Tak wybrana oferta
otwiera droge do podpisania kontraktu oraz dostawy
wybranego sprzetu. u
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